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TISSEN KRUCK

HANDLEREIGENE SERVICEPAKETE MIT
ERFOLG

Handlereigene » kurzfristiges Verkaufsargument
Servicepakete » langfristige KundenbindungsmaBnahme

3 dauerhafte und erfolgreiche Realisierung

) durchdachte Konzepte von echten Branchenkennern
» Planung, Einfihrung, Betreuung und Abwicklung

» Bericksichtigung individueller Kundenwiinsche

Kooperation und
Mitwirkung durch
Tissen Kruck

WER IST TISSEN KRUCK?

Grindung im Jahre 2002

I Q\ Kompetenter Partner fir komplette Garantie- und Servicesysteme im
D

Automobilsektor sowie Experte fir Neuwagenanschlussgarantien und
Garantien nach Wartung.

KONTAKT

.O. TISSEN KRUCK GMBH TECHNO-EINKAUF GmbH
Torsten Biintemeyer
HoverstraBe 7 Aspelohe 27c
47638 Straelen 22848 Norderstedt
T: +49(0)4252.938 770 T: +49(0)40.526 099 182
E: info@tissen-kruck.de E: buentemeyer@technoeinkauf.de
» www.tissen-kruck.de www.technoeinkauf.de

STARTEN SIE IHRE SERVICE-OFFENSIVE

ZIELE

» Kunden einen Servicevertrag mit monatlichen, kalkulierbaren Raten anbieten
» Sicherstellen, dass alle Wartungsarbeiten im eigenen Haus durchgefiihrt werden
3 Zusatzlicher Umsatz durch VerschleiBreparaturen im eigenen Haus

VORTEILE

» Planbare Werkstattumsétze und erhdhte Werkstattauslastung fur die Dauer der
Wartungspakete

»» Starkung der Eigenmarke

3 Einfaches Handling fir die Mitarbeiter Ihres Autohauses durch
direkte Ansprechpartner

» Weniger Kundenfragen zu Wartungsrechnungen

EIGENE PAKETE. GEMEINSAME SACHE.

3 Unterstitzung in allen Bereichen rund um lhre handlereigenen Service-
pakete.

» Informationsvorsprung durch standige Verfligbarkeit relevanter
Kennzahlen.

» Ein detailliertes Controlling liefert die Basis fur kiinftige
Unternehmensentscheidungen.

Uber 20 TECHNO Gesellschafter vertrauen bereits auf TISSEN KRUCK.




